PROGRAM PARTNERSKI – BRIEF
1. Produkt lub usługa, która jest oferowana za pomocą systemu transakcyjnego, który ma być wspierany przez program partnerski (wypełnienie formularza, zakup w sklepie on-line itp.).

……………..
2. Czy system transakcyjny oferuje możliwość zakupu różnych produktów lub usług?

……………..

3. Czy jest możliwość jednoczesnego zakupu różnych produktów lub usług?
……………

4. Czy wartość produktów lub usług jest określona w walucie? Jeśli tak, to jakiej? Czy wszystkie produkty lub usługi są denominowane w tej samej walucie? Jeśli wartość produktów lub usług nie jest określona w walucie, to jak jest określona (punkty, mile, muszelki itd.)
……………..

5.Czy dla różnych produktów lub usług przewidywane są różne wysokości lub rodzaje prowizji?

…………….

6. Opis systemu transakcyjnego i adres strony internetowej, na której znajduje się system transakcyjny (system transakcyjny on-line, formularz wysyłający e-mail, formularz zapisujący dane do bazy itd.)

…………….

7. Czy płatność odbywa się w momencie zawarcia transakcji? Jeśli nie, to jak jest dokonywana (o ile występuje jakakolwiek płatność)? Jeśli tak, to czy jest możliwość odroczenia płatności? Prosimy o szczegółowy opis z uwzględnieniem elementu online`owości procesu dokonywania płatności. Proszę dokładnie określić wszelkie elementy lub czynności wykonywane ręcznie.

……………..

8. W jaki sposób uzyskujemy wiadomość, że transakcja premiowana wypłatą prowizji w programie partnerskim doszła do skutku?

…………….

9. Czy możliwe jest, żeby wysokość prowizji od transakcji premiowanej wypłatą prowizji w programie partnerskim była wypłacana w etapach? Np. niewielka gwarantowana prowizja kwotowa za wypełnienie formularza, a wyższa, procentowa prowizja od przyznanego kredytu?
…………….

10. Klienci - grupa docelowa, do której skierowany jest PRODUKT/USŁUGA oferowany za pośrednictwem systemu transakcyjnego

……………..
11. Kto może zostać partnerem (osoby fizyczne i/lub firmy)?
……………..

12. Czy istnieje możliwość jakichkolwiek modyfikacji w systemie transakcyjnym?
…………….

13. Czy system transakcyjny generuje ID transakcji i czy jest ono znane w momencie wyświetlenia strony potwierdzającej dokonanie transakcji? Nawet jeśli jeszcze nie wiadomo, czy wypłata prowizji jest zasadna.
…………….
10. Jakie parametry opisują transakcję? Proszę podać wszystkie parametry takie jak ilość sztuk, kolor, rodzaj ceny, forma płatności, data realizacji itd.
……….......

11. Forma wypłaty prowizji? Czy prowizja jest wypłacana w walucie, czy też może ma jakąś inna formę (punkty programu lojalnościowego, dostęp do witryny www, kredyt na zakup produktów itd.)
…………..

12. Minimalna kwota do wypłaty partnerowi?
……………

13. Wysokość oraz rodzaj prowizji od poszczególnych produktów lub usług (% od kwoty, na którą została dokonana transakcja lub stała kwota za zdarzenie, ew. połączenie obu opcji).
……………


14. Maksymalna ilość dni od przekierowania ze strony partnera, po których klient powinien dokonać zakupu, aby danemu partnerowi została naliczona prowizja (transakcja powracająca) – tzw. prowizja wieczysta
